® LE MATCH ECONOMIQUE Sénégal VS France
Le Sénégal exporte son avenir au monde, mais continue d'exporter son histoire a la France.
Entre dépendance commerciale, nouvelles opportunités et montée en gamme, que révélent réellement les échanges
économiques entre les deux pays ?

4 La France est a la fois le 1er fournisseur du Sénégal et seulement son 17e client a 1'exportation.
4+ Pour chaque 100 FCFA importés de France, le Sénégal n'exporte qu'environ 7 FCFA vers le marché frangais.

N~ France dans le commerce sénégalais Rang

LE SCORE DU MATCH ECONOMIQUE (2024)
» & Exportations du Sénégal vers la France : 50,5 milliards FCFA
o & Importations du Sénégal depuis la France : 682,9 milliards FCFA :
o Commerce bilatéral total : 733,4 milliards FCFA & Client du Sénéaal eme
. Balance commerciale du Sénégal : -632,4 milliards FCFA b g 17

4+ Le marché francais est plus de trois fois plus important pour les exportations halieutiques sénégalaises que la moyenne des marchés

& Fournisseur du Sénégal b4

mondiaux.
4 Alors que les hydrocarbures sont devenus le principal produit exporté par le Sénégal a I'échelle mondiale, les échanges avec la France

restent dominés par les filiéres traditionnelles de la péche et de l'agriculture.

CE QUE LE SENEGAL VEND A LA FRANCE CE QUE LE SENEGAl_\Aé|ETE DE LA FRANCE CE QUE LE SENEGAL VEND AU MONDE
% Rang Produits Part = Rang Produits Part = Rang Produits Part
1 @ Produits halieutiques 31% 1 % Médicaments 18% ¥ B Hydrocarbures et 23 %
— o produits énergétiques
e 1 Fruits 10% z v Blé 8% » % Métaux précieux 14 %
L 1 o] Légumes 8% L B Produits pétroliers 4% 1 # Produits chimiques 10 %
4 [¥ Sel, chaux et ciments 7% 4 f Matériel ferroviaire 4% 4 # Produits halieutiques 10 %
5 “ Plumes et duvet 4% 5 [* Constructions 2% 5 @ Sel, chaux et ciments 5%

4+ Le poids de la France dans le commerce extérieur sénégalais est environ 55 fois supérieur au poids du Sénégal dans le commerce

extérieur francais.
+ La France fournit plus de 10 % des importations sénégalaises, tandis que le Sénégal représente moins de 0,2 % des exportations

francaises.
Indicateurs Valeur Lecture
Importance de la France pour le Sénégal 10,5 % Fournisseur stratégique
Importance du Sénégal comme marché pour la France 0,19 % Partenaire marginal
Indice de réciprocité x55 Forte asymétrie
Taux de couverture 6.9 % Déficit élevé
OU LE SENEGAL PEUT GAGNER LE PROCHAIN MATCH ?
Secteur Opportunité\/ Levier de valeur ajoutée

# Produits de la mer Passer du poisson brut aux produits transformés Conserves, surgelés, plats préparés

U Fruits & légumes  Développer les exportations transformees Jus, purées, conserves, produits premium
Répondre a la demande européenne croissante  Huiles essentielles, cosmétiques naturels
Valoriser les nouvelles ressources énergétiques  Produits dérives et transformation locale
Transformer davantage avant exportation Création de valeur et emplois locaux

» Produits naturels
v Energie
iiz Agro-industrie

VERDICT DU MATCH
4+ Aujourd'hui, la France domine encore le match économique en tant que principal fournisseur du Sénégal.
4+ Mais les futures victoires du Sénégal se joueront moins sur l'augmentation des volumes exportés que sur la transformation locale, la
diversification des produits et la montée en gamme des exportations.

\/Le Sénégal peut gagner celui de demain.
«’ Péche et horticulture compétitives
%’ Potentiel énergétique croissant
%’ Forte marge de progression

La France gagne le match d'aujourd’hui.
= Fournisseur stratégique

& Marché a fort pouvoir d'achat

=~ Partenaire économique majeur

Note : Les indicateurs structurels (spécialisation, dépendance, réciprocité, importance stratégique et concentration) sont calculés sur la moyenne

2021-2024 afin de refléter les tendances de fond.
Les indicateurs de commerce bilatéral sont présentés pour 2024, derniére année compléte disponible.

Sources : ITC Trade Map — UN COMTRADE — Calculs CRADES.

Adama CISSE - Ingénieur Statisticien-’Econométre | Data Strategist
Centre de Recherche, d'Analyses des Echanges et des Statistiques (CRADES)/ Ministére de 1'Industrie et du Commerce




